
Dipartimento per la Multifunzionalità, per lo Sviluppo rurale e per la Filiera agroalimentare 
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1.ESCOLCA 

2.ESTERZILI 

3.GERGEI 

4.ISILI 

5.MANDAS 

6.NURAGUS 

7.NURALLAO 

8.NURRI 

9.ORROLI 

10.SADALI 

11.SERRI 

12.SEULO 

13.VILLANOVA TULO 

 

 

Terra di Laghi e Peonie  “Tra i Sentieri del Grano”  



 

Comuni Area GAL:  

 Escolca – Esterzili – Gergei – Isili – Mandas – Nuragus - 

Nurallao – Nurri – Orroli – Sadali – Seulo - Serri - Villanovatulo 
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    Multifunzionalità  ? 
è il nesso esistente 

tra: 

Agricoltura  
sostenibile 

Sicurezza  
alimentare 

Equilibrio 
 territoriale 

Conservazione  
 del paesaggio e  

dell’ambiente 



La funzione dell’azienda agricola 

 

Conservazione e valorizzazione del patrimonio culturale, la tutela 

dell’origine, la salvaguardia dei sistemi di produzione, la custodia e 

gestione dell’ambiente, l’ospitalità. 

    L’azienda agricola da fornitore di beni 

alimentari a erogatrice di servizi alla 

collettività 



La funzione dell’azienda agricola 

Difendere e valorizzare i prodotti tipici 

Salvaguardare la biodiversità 

Recuperare e conservare le tradizioni, la 
cultura, l’enogastronomia ecc. dei territori. 



La vendita diretta 

La vendita dei prodotti aziendali è da considerarsi a tutti gli 
effetti “attività agricola”. Può essere effettuata sia 
direttamente al consumatore  sia a commercianti o industriali 
trasformatori.  

 



La Vendita diretta 

L’imprenditore agricolo può  commercializzare direttamente i prodotti 
derivanti prevalentemente dall’attività aziendale (coltivazione del 

fondo, allevamento di animali, selvicoltura ecc) e non solo;  

possono infatti essere commercializzate quelle produzioni che 
hanno subito manipolazione, conservazione, trasformazione, 

commercializzazione e valorizzazione 

Possono essere altresì commercializzate 
produzioni agricole non aziendali acquistate 
dal mercato, purchè queste ultime siano in 
quantità non prevalente   rispetto a quelle 
aziendali.  

La prevalenza viene calcolata in termini 
quantitativi se si tratta di beni 
appartenenti allo stesso comparto, in 
termini valoristici se i beni appartengono a 
comparti diversi. 



La Vendita diretta 

La “Filiera Corta”. 

 Es.: Filiera produttiva ordinaria: 

 

                          grossista                    dettaglio 

Produttore         rappresentante         rappresentante            consumatore 

 

Es.: Filiera Corta: 

 

Produttore              consumatore (ristorazione) 



La Vendita diretta 

  - può essere effettuata 
senza obbligo di chiusura 

domenicale e festiva, inoltre, 
non v’è obbligo del rispetto di 
orari per apertura e chiusura 

degli esercizi di vendita; 

           - possono essere 
commercializzati i prodotti 

derivati, ottenuti dalla 
manipolazione o 

trasformazione dei prodotti 
agricoli e zootecnici; 



La Vendita diretta 

I farmers market o mercati degli agricoltori. 

 

Sono istituiti da comuni anche su richiesta degli imprenditori,  su area 
pubblica o privata. 

 

  

 

 

Possono esercitare la vendita diretta nei mercati gli imprenditori 
agricoli iscritti nel Registro delle imprese, che rispettino le seguenti 

condizioni: 

- Ubicazione dell’azienda agricola nel territorio regionale o in ambiti 
definiti dalle amministrazioni competenti; 

 



La Vendita diretta 

I farmers market o mercati degli agricoltori. 
 

- Vendita anche di prodotti ottenuti da attività di manipolazione e 
trasformazione; 

- Vendita esercitata da titolari di impresa, familiari, coadiuvanti, 
personale dipendente. 

- Rispetto di normative igienico sanitarie dei locali e dei prodotti che 
devono essere etichettati a norma con indicazione del luogo di 

origine e della impresa produttrice. 



Agriturismi – Fattorie: didattiche, sociali,   

Fattoria Didattica.  Si intende un azienda agricola vera e 
propria che accogliendo gruppi scolastici e pubblico in 

genere, produce reddito supplementare per gli agricoltori  
creando nuove occasioni di contatto e/o comunicazione 

dirette tra agricoltore e cittadino. L’esperienza professionale 
dell’operatore la trasforma in un laboratorio di 

insegnamento all’aperto, dove egli fa conoscere agli ospiti la 
vita delle piante, degli animali, l’origine dei prodotti 

alimentari, ecc.ecc, stimolandone la curiosità e favorendo la 
comprensione delle complesse relazioni esistenti tra sistemi 
di produzione agricola, consumi alimentari e salvaguardia 

dell’ambiente,  orientandoli in tal modo al consumo 
consapevole.  

 



Cosa chiede la società  

  Escursionismo e trekking 

 Birdwatching  e fotografia naturalistica 

 Ciclismo su strada e mountain bike 

 Canottaggio e rafting 

  Arrampicata sportiva 

  Equitazione e turismo equestre 

 Caccia  &Pesca 

 Tiro con l’arco 

 Passeggiate a piedi 

 Gite su mezzi a motore (quad, motocross, fuoristrada) 

  Raccolta di funghi e prodotti del bosco 

 Acquisto di prodotti tipici nell’azienda 

 Pernottamento e consumo di pasti in Agriturismo o Turismo rurale 

 Attività didattiche e culturali 



Prodotti tipici e Biodiversità 



Prodotti tipici e Biodiversità 



Ruolo Agenzia Laore 
 

• Animazione sui temi Assi 3 e 4 del PSR 2007-2013 

 

• Accompagnamento dei GAL 

 

• Animazione Territoriale, con relativo metodo organizzativo dei 
Gruppi  tematici 

  

 

fine 


